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娃娃的第二春娃娃的第二春



兌簿隊成員兌簿隊成員

陳逸堂陳逸堂 梁俊宏梁俊宏 李幸純李幸純 洪國欽洪國欽 陳思源陳思源



報告大綱報告大綱

1. 計畫源起

2. 專案背景

3. 現況描述

4. 發想過程

5. 專案內容規劃

6. 產品設計流程

7. 行銷策略

8. 可行性分析

9. 財務規劃

10. 結論



計畫源起計畫源起



專案背景專案背景
補破網的家扶補破網的家扶



現況描述現況描述

‧都是需要錢

‧困窘的錢包 (家扶經費來源)

‧強而有力的宣傳



發想過程發想過程
Part 1Part 1



發想過程發想過程
Part 2Part 2



專案內容規劃專案內容規劃

消費者 家扶

月曆

家扶小朋友產品

娃娃



產品設計流程產品設計流程

熱心人士
捐助娃娃

家扶中心
回收

娃娃

每年不同
設計

連絡廠商

月曆和
生日卡 娃娃的第二春篩選並

加工



行銷策略行銷策略

• 主要對象

• 如何販售(主動推銷、家扶Blog宣傳)

• 義賣據點

• 分析消費者反應



可行性分析可行性分析
4P4P vs.4Cvs.4C分析分析

投入公益回饋社會的觀念盛行。

「小行動付出大愛」的精神。

消費者期待的喜悅。

顧客價值V.S.產品

顧客成本V.S.價格

便利性V.S.配銷

溝通V.S.推廣

附贈一張貼心生日卡

提供經過巧思的二手娃娃

以義賣性質來說，這個價格實在不貴

各大百貨公司廣場前親自販售

家扶中心與網站（已徵求同意）

接受委託

對公共領域具有神聖的不滿足感。

讓民眾了解：「娃娃的第二春」的
核心價值就是愛與關懷。

每本月曆都帶著一顆期待的心。

結餘全數捐給家扶中心。



可行性分析可行性分析
SWOTSWOT分析分析

獲得家扶中心的認同和支持
可行性高

專案規劃齊全
一舉多得的月曆

給予小朋友生日驚喜和感動

更進一步的互動
宣傳效果有限
人力資源不足

社會逐漸重視弱勢族群
產品出自親手設計

未來可望擴大企劃規模

義賣品市場較小
商品業競爭激烈

W
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S



財務規劃財務規劃
專案預算專案預算

名稱 單價 數量 金額
產品成本

布娃娃清潔加工費用 $15 50個 $750

生日卡印刷費用 $2 50個 $100

月曆印刷費用 $130 50個 $6,500

小計 $7,350

其他費用

雜支 $2,000

小計 $2,000

總預算 $9,350



財務規劃財務規劃

• 為什麼賣250元？

• 資金來源

• 結餘後的利用



結論結論

‧WHY THIS?

‧WHY US?

‧WHY NOW?



~ Q & A ~~ Q & A ~



~The End~~The End~
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